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MILOSLAV SEDLAK - ,,Poctivé pracuj
a penézum se neubranis*

Designovému nabytku se profesionilné vénuje uz vice nez pétadvacet let. S podnikanim
zacal v roce 1992, nejprve vybavoval interiéry bank a velkych spole¢nosti kancelafskym
nabytkem a technikou, pozdéji se pustil do vyvoje a prodeje luxusnich kuchyni, vyrabénych
v Cesku. Dnes je Miloslav Sedlik majitelem firem SEDLAK INTERIER a POGGENPOHL
CZECH, které jsou vyhradnim dovozcem luxusnich némeckych kuchyni Poggenpohl

a Eggersmann do Ceské republiky a Slovenska. Ve svych showroomech také prezentuji
svétoznamé znacky kuchyni, spotiebici a designového nabytku, napiiklad Hacker
Kiichen, Gaggenau, Miele, Gutmann, KFF, Leolux, Schmalenbach...

Podnikani jste zacal s kuchy-
némi vyrobenymi v tuzemsku,
proc je dnes dovazite?

M4 to velmi jednoduchy divod.
Znacku Sedlék Interier budujeme
pétadvacet let, ale zastupujeme
firmy s vice nez stoletou tradici. Tito
vyrobci nabytku funguji na zcela jiné
bazi vyvoje a vyroby, nez bychom
byli schopni zvladnout v nasich pod-
minkach. Historie firmy Poggenpohl
sahd az do roku 1892 a s povrchovou
upravou dvifek tzv. ,desitkovy lak“
se proslavil uz v roce 1930. S takto
precizni a dlouhodobé zdokonalo-
vanou vyrobou nenf prosté mozné

v tuzemsku konkurovat.

Chtéli jste tak zaujmout uzky
segment Ceského trhu, feknéme
ty nejbohatsi zakazniky?

Mym cilem bylo navrhovat a rea-
lizovat kuchyné v nejvyssi kvalité

pro nejnaro¢néjsi zdkazniky. Od
samého zacatku jsme nase zakazniky
zvykali na vyssi ceny, snazili jsme se
upokojit pfedevsim ty nejndrocnéjsi,
a to i v dobé, kdy jsme jesté kuchyné
vyrabéli. Casto jsme se ale setkali se
zpétnou vazbou, jejich potfebou bylo
najit jesté néco luxusnéjsiho. Proto

v roce 2000 pfislo zasadni rozhodnu-
ti zac¢it dovdzet kuchyné Poggen-
pohl a pozdéji v roce 2003 kuchyné
Eggersmann.

Kolik téchto kuchyni se vim
podafilo prodat béhem prvniho
roku?

Prvni Poggenpohl exklusive studio
jsme otevieli v ¢ervnu 2001 a tiplné
prvni kuchyni jsme prodali za téméf
dva miliony korun dva mésice po
otevieni showroomu.
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Jakou nejdrazsi kuchyri jste
realizovali?

Nejdrazsi realizaci byla kuchyn
Eggersmann Unique vybavena
spotfebi¢i Gutmann a Gaggenau za
zhruba pét miliont korun. Nejde

ale o nic vyjime¢ného. V poslednich
letech jsme méli tu Cest pracovat pro
movité klienty na realizacich hyper-
luxusnich kuchyni v fddech nékolika
miliont korun.

Jak vyplyva z vasi zkusenosti,
Cesi jsou tedy ochotni si p¥ipla-
tit za tu nejvyssi kvalitu?

Jisté, stejné jako v Londyné, Pafizi,
Madridu a Mnichové je dnes v Praze
a dalsich méstech fada uspésnych
manazeru a podnikatelt, ktefi maji
nadstandardné vysoké naroky na
vybaveni svych nemovitosti. N4s tikol
je ve spolupréci s témi nejlep$imi
architekty plnit jejich sny a také

naro¢na fe$eni moderné pojatého
interiéru. Neni jednoduché si tuto
cestu prosadit, ale jd jsem se vzdy
tidil pravidlem Tomadse Bati: ,Poctivé
pracuj a penéziim se neubranis.*

Za spoustou precizné odvedenych
realizaci interiéri stoji spousta

prace celého naseho tymu. Zdkaznici
se k ndm obvykle vraceji zpatky.
Pozitivni reference jsou dlouhodo-
bé zdkladem naseho marketingu.
Jsem hrdy na to, Ze jsem vybudoval
firmu, kde vétsina mych kolegti jsou
zaroven i dobii pratelé, kteff pracuji
absolutné samostatné. Vétsina z nich
pracuje ve firmé vice nez 15 let.

Kolik lidi aktudlné zaméstna-
vate?

NS tym se sklada ze zhruba 20 lidi
v obou firmdch dohromady.

A to ¢islo se nezmensi ani v sou-
vislosti s omezenimi plynouci-
mi z koronavirové pandemie?
Zatim urcité ne. 1 kdyby ztstaly
zaviené dvefe nasich showroomu

do konce roku, nezméni se viibec
nic. Mdme nasmlouvano dostatek
novych projekti a zakdzek. Co se ale
bude dit potom, nevim. Ur¢ité néjaky
vypadek trzeb v budoucnu nastane.
V soucasné koronakrizi vidim spise
ptilezitost k budoucimu posileni

a roz§ifeni sortimentu a také pro-
dejnich mist. Nasi zdkaznici ve dvou
nasich showroomech na Vinohrad-
ské ulici jsou zpravidla bohati lidé.

V tomto segmentu jsme paradoxné
pravé béhem obdobi nuceného
uzavieni nasich showroomut méli
prodeje vice nez dvojndsobné oproti
lotiskému roku. Ziejmé proto, Ze nasi
zdkaznici méli vice ¢asu se vénovat

svym projektiim nebo se rozhodli in-
vestovat penize do néceho jistého, co
stranu ve stfednim segmentu, tedy

v showroomu v Dobfejovicich, kde
nabizime dostupnéjsi kuchyné, spo-
trebice i designovy ndbytek, zazivime
v soucasnosti mirny propad. Hodné
zékaznikii ndm zatim nepotvrdilo
nabidky z divodu nejistoty.

Jaky podil vaseho obratu tvoii
tato prodejna?

Showroom v Dobftejovicich jsme
otevreli v loriském roce a letos jsme
ho rozsifili o samostatnou expozici
odsavact a varnych desek Gutmann
a Novy. Takze se jednd o nové
oteviené prodejni misto a logistické
zazemi. V soucasnosti pracujeme na
aspésném zavedeni této nové prodej-
ny a nejsme nijak zvlast ekonomicky
zéavisli na jejich trzbach.

Budete v souvislosti s pied-
povidanou krizi néjak ménit
strategii?

Budeme nadale posilovat spolupraci
s nasimi némeckymi dodavateli, coz
se ukazalo v dobé koronakrize jako
zédsadni. Némci zvlddaji toto nelehké
obdobi velmi dobfe, vyroba nebyla
prerusena a veskeré zakazky jsou
dodévény ve sjednanych terminech.
To ale neplati o italskych firmach

z nejvice postizeného regionu
Lombardie. Tam bohuzel nékolik
firem muselo pozastavit vyrobu, coz
se podepsalo nasledné i na posunuti
terminti doddvek zbozi.

Jak se vaseho podnikani dotkly
zaviené hranice?

Zaviené hranice mé osobné velice
vadi a vnimam to jako zdsadni ome-
zovani osobni svobody pohybu. Ale
jak uz jsem fikal, nabytek dovazime
prevazné z Némecka, takze obchodu
se zavieni hranic pfili§ nedotklo. Pfe-
vazna ¢4st nasich dodavatelt kuchyni
vyrabi veskeré produkty v tovarnach
v Severnim Poryni - Vestfélsku
aneni tedy zavisld na subdodava-
telich z jinych stata EU nebo Ciny.
Komplikovanéjsi byla samoziejmé
doprava, fronty kamion v dusledku
uzavfeni hranic byly velice dlouhé.



